
A IMPORTÂNCIA DA DETERMINAÇÃO DO PREÇO DE VENDA

1) PREÇO DE VENDA (=)

2) CUSTOS VARIÁVEIS (-)

3) MARGEM DE CONTRIBUIÇÃO (=) 5) MARGEM DE LUCRO (=)4) CUSTOS FIXOS (-)

DESCRIÇÃO  VALOR (R$)

Custo da mercadoria u�lizada/
material/mão de obra direta 45,00

Impostos sobre a  venda 5,00

Comissão Sobre a venda 5,00

Taxa de cartão a venda 4,00

Frete sobre a venda 1,00

DISTRIBUIÇÃO DO 
PREÇO DE VENDA

CUSTOS
FIXOS

25%

MARGEM
DE LUCRO

15%

CUSTOS
VARIÁVEIS

60%

R$ 40,00 R$ 25,00 R$ 15,00

R$ 100,00  

R$ 60,00  

Exemplificando: R$ 100,00

1)   PREÇO DE VENDA 

Exemplificando: R$ 60,00

 2) CUSTOS VARIÁVEIS
Representa todos os gastos diretamente ligados aos produtos  e 
serviços prestados (matéria prima, mercadoria, embalagem, 
impostos sobre vendas, comissão sobre a venda, taxa do cartão, 
mão de obra direta, frete da venda).   

Representa todos os gastos independente de vender ou não 
vender (aluguel, energia, água, condomínio, contador, re�rada, 
salários fixos com encargos sociais, depreciação). 

Representa o resultado alcançado após a cobertura de todos 
os custos pelo preço de venda. 

É a diferença entre o preço de venda e os custos variáveis, que deverá 
ser suficiente para pagar os custo fixos e gerar o lucro desejado.

 

Exemplificando: R$ 100,00 – R$ 60,00 = R$ 40,00

3) MARGEM DE CONTRIBUIÇÃO

Exemplificando: R$ 25,00

4) CUSTOS FIXOS

Exemplificando:
R$ 100,00 – R$ 60,00 – R$ 25,00 = R$ 15,00

5) MARGEM DE LUCRO

Deve cobrir os custos variáveis e os custos fixos 
para gerar o lucro desejado. 

Nota: determine qual é o valor em percentual (%) dos custos fixos com relação à 
venda bruta. Exemplificando: custo fixo médio mensal de R$ 2.500,00 dividido 
pela venda bruta mensal de R$ 10.000,00 mul�plicado por 100, igual a 25%, 
aplicar no preço de venda para determinar a sua par�cipação. 

QUER SABER MAIS? 
Manual: Como Elaborar Preço de Venda 
Acesse:

Baixe a ferramenta de gestão:
h�ps://www.sebraemg.com.br/atendimento/bibliotecadigital/documento/Planilha/Calculo-do-Preco-de-Vendas---Caderno-de-Gestao----MPE#
h�ps://www.sebraemg.com.br/atendimento/bibliotecadigital/documento/Planilha/Calculo-do-Preco-de-Vendas---Caderno-de-Gestao----Mei
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